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do wypetnienia formularze deklaracji przystapienia
do funduszu. Wypisane ,,na probe” deklaracje sg zbierane,

AGENCI STOSUJA MNOSTWO CHWYTOW, BY NAS ZtAPAC W SIEC SWOJEGO OFE
a nastepnie wykorzystywane do zawarcia rzeczywistych

Zerujq na nieWiedZy umow z funduszem. W przypadku braku podpisu na for-

Mamy skapa wiedze o zasadach funkcjonowania ll filara ® ,SPRAWDZIMY TWOJE SKLADKI W ZUS", mularzu, jest on fatszowany!

ubezpieczen i samych funduszy emerytalnych. Na tej nie- Kontakt (zwykle telefoniczny) rozpoczyna sie od pytania: e ZZADZY ZYSKU AGENT POTRAFI WYSEAC DWA ZAWIA-
wiedzy zerujg przedstawiciele innego, niz nasz, OFE. Na- Czy ZUS przekazat wszystkie Pana/i skfadki do OFE? Potem  DOMIENIA 0 ZAWARCIU UMOWY ZINNYM FUNDUSZEM
mawiaja nas do zmiany funduszu i czesto, niestety, wy- proponowane jest spotkanie, a na nim — po przekazaniu Wszystko zaczyna sie od namowienia Cie do podpisania
chodzimy na tym jak Zabtocki na mydle. Nastepny trans- 0goInych informacji o sposobach wystepowania z wnio- nowejumowy. Podsuwa Ci sie do podpisu dwa formula-
fer juzw maju. Warto uwazac nanaganiaczy. Biuro Rzecz- skiem do ZUS i rozdaniu formularzy (dzis je prezentujemy  rze.Agent zapewnia, ze jeden sam wysle ,staremu” OFE,
nika Ubezpieczonych wrecz skatalogowato chwyty, jakimi  w DZ) — konkretna jest tylko rozmowa o rzekomo lepszym  adrugi — nowemu. Pierwszy rzeczywiscie jest wysyfany,

agenci nas obezwtadniajg. Przed czym nas przestrzega dla nas, nowym funduszu emerytalnym. a drugi trzymany jest po to, gdybys sie rozmyslit i oswiad-
przedstawicielka Biura, Joanna Owczarek? e ,ZARABIAJ: SPRZEDAWAJ DROZEJ | KUPUJ TANIEJ", czyt dotychczasowemu funduszowi, ze jednak przy nim

e POJAWIAJA SIE DORADCY EMERYTALNI. To jest wierutng bzdurg. Agenci powtarzajq zasade giet- Zostajesz. Bedq Cie zresztg do tego namawiali ,ratownicy”
Tymczasem prawo nie dopuszcza ich istnienia. To w grun- dowgq: sprzedawaj, gdy kurs jest wysoki, a kupuj—gdyni-  Twojego OFE. Mimo ze podejmiesz decyzje o pozostaniu
cie rzeczy agenci dziatajgcy na rzecz konkretnego fundu- ski. Reguta ta nie znajduje zastosowania, gdyz w kazdym przy ,starym” — drugi formularz zostanie wystany i tak
szu. Maja stong prowizje od pozyskania klienta, dochodzi momencie najwazniejsza jest wartosC srodkow zgroma- — tyle ze tuz przed terminem wypfat transferowych. Naj-
onaw ,goragcym” momencie rekrutacji nawet do 1000 zi dzonych na indywidualnym rachunku uczestnika OFE (licz-  blizszy jest w maju. Chodzi o zgarniecie prowizji za skape-
Za jedna pozyskang osobe. ba jednostek x wartosc ). rowanie Ciebie do jednego z pozostatych OFE.

Mozemy byc¢ kuszeni na rozmaite hasta. Agenci wazg sie na kryminalne wrecz dziatania. e POJAWIA SIE TAKZE PROPOZYCJA PRZYJACIELSKIE}

e ,MAMY NAJLEPSZE WYNIKI INWESTYCYJNE” e DOCHODZI DO FALSZOWANIA UMOW PRZYStUGI: ,,PODPISZI ANULUJ"

Okres inwestowania i forma graficzna prezentowanychwy-  Wykorzystywane sa Twoje dane osobowe bezTwojejzgo-  Zaprzyjazniony agent chce zarobic i prosi, bys mu to
nikow dobrana jest w taki sposob, aby potencjalnych fun- dy i wiedzy w celu zawarcia umowy zinnym OFE. Z rédfa umozliwit. Najpierw rzekomo zmieniasz OFE, a potem
dusz byt najlepszy lub nalezat do scistego grona liderow. pozyskiwania danych: wczesniejsza dziatalnos¢ agencyj-  Twoja rola jest prosta: masz tylko wystgpic do nowego

e ,TWOJ FUNDUSZ MA PROBLEMY", na na rzecz innego funduszu, rozmowy kwalifikacyjne, funduszu o anulowanie umowy: wysta¢ oswiadczenie
Rzekomy doradca przedstawia ,sprawdzone” informacje spotkania w innych urzedach i instytucjach, gdzie wypet- 0 btedzie co do tresci oswiadczenia woli oraz poinformo-
dotyczace ztej sytuacji finansowej dotychczasowego fun- niane sg formularze danych osobowych. Ty dowiadujesz wac ,stary” fundusz, ze jednak przy nim zostajesz. Takie
duszu lub planach jego przejecia przez inny fundusz. Stra-  sie o zawarciu umowy z listu gratulacyjnego otrzymanego  oszustwo szybko wychodzi na jaw, bo towarzystwa eme-
szy bankructwem. Nie daj sie zwiesc : Twoje srodki zawsze = od nowego OFE! rytalne znaja sie juz na takich sztuczkach. Zwtaszcza ze

sq bezpieczne! OFE nie moze zbankrutowac . Ktamstwem e UWAZAJ NA ROZMOWY KWALIFIKACYJNE! popisujemy sie przy tym gtupota: prosimy ,nowy” fun-
sg informacje o koniecznosci przeniesienia srodkéow doin-  Przedstawiciel OFE prowadzi szkolenie dla potencjalnych dusz o anulowanie umowy, ale bezwyciagania konse-
nego OFE, aby uchronic je przed znaczng utrata wartosci wspotpracownikow, ktorzy maja sie ¢ wiczy¢ w zawieraniu kwencji w stosunku do przedstawiciela, ktory zawierat

lub zupetna utrata zgromadzonego kapitatu. umow na rzecz funduszu, Na szkoleniu rozdawane sg Z nami umowe...



